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成功する

集客・リピータ作りにお悩みの
お店の方は是非ご覧ください
「ＤＭ・チラシ・広告のコスト削減」

株式会社テンポス情報館

携帯販促

販促システム販促システム１０００店舗１０００店舗の導入実績の導入実績販促システム販促システム１０００店舗１０００店舗の導入実績の導入実績
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一度来たお客様を離さないケータイ販促

CRMとは：情報システムを応用して企業が顧客と長期的な関係を築く手法のこと。詳細な顧客データベースを元に、
商品の売買から保守サービス、問い合わせや対応など、個々の顧客とのすべてのやり取りを一貫して
管理することにより実現する。

○○様
いつもご来店
ありがとうございます！

サービス料30％OFF
クーポン

mobipoi(モビポイ)は一度来たお客さんをリピーターにする
ケータイ販促がついた顧客管理(CRM)システムです。

「お店のファンを作る」
「売上をＵＰさせる」
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お店の悩みを解決します

２回目の来店に
繋がらない･･･

毎月の広告費用が
ばかにならない･･･

サービスも味も自信があるのに
なかなかリピーターが増えない。

メールの書き方やメール販促ってど
うやっていいのか見当もつかない。

フリーペーパー、Ｗｅｂ広告・DM
など毎月広告費用がバカにならない。

リピート率ＵＰ！ 大幅なコストダウン！ 販促サポート体制！

こんな悩みはありませんか？ mobipoiが解決します！

Mobipoiは月額定
額制！何回メール
を配信しても月々
の費用は変わりま
せん！
毎月かかっていた
広告費を大幅に削
減する事ができま
す。

メールの原稿が準
備されているから
簡単に販促メール
が作成できます！
(雨の日、記念日、
クリスマス、歓迎
会など）販促シス
テム１０００店舗
の導入実績でサ
ポートします！

集客する方法が
わからない･･･

ケータイを会員
カード代わりにし
てポイント貯めら
れます。ポイント
がつく事で再来店
に結びつきます。
またお得な情報を
ケータイにリアル
タイムで配信でき
ます。

ＤＭ
チラシ
Ｗｅｂ

mobipoi(モビポイ)は、お店の悩みを解決するノウハウが詰まっています。
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売上の８０％は２０％のリピーターが作ると言われます。売上の８０％は２０％のリピーターが作ると言われます。
mobipoimobipoiはお店のファン作り（リピーター）が必要なはお店のファン作り（リピーター）が必要な

様々なお店・業種で導入頂けます。様々なお店・業種で導入頂けます。

こんなお店に導入がむいています！

居酒屋・焼肉屋・ラーメン屋

立ち食いそば・カフェ・スイーツ

BAR・宅配・ケータリング・宴会施設

美容室・エステ・ネイルサロン

ゲームセンター・レンタルビデオ

インターネットカフェ・カラオケ ペットショップ・アパレル関係

マッサージ・Ｓｐａ・健康ランド

ビジネスホテル・フラワーショップ

こんなお店に導入頂いてます。

クリーニング・ペット美容室

岩盤浴・サウナ・ヨガ

パチンコ・ダーツ・ビリヤード
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ご利用方法（来店ポイント）

来店ポイント来店ポイント

mobipoi(モビポイ)は、来店するたびに貯まる「来店型ポイント」と会計金額に応じたポイン
トを付与する「会計型ポイント」の２つの仕組みから選ぶ事ができます。

新宿店
いつもありがとうございます

現在のポイントは６ポイントです

●３ﾎﾟｲﾝﾄ → 生ビール無料

※本ポイントは各店共通でご利用頂けます。

●5ﾎﾟｲﾝﾄ → お好きな鍋無料
●10ﾎﾟｲﾝﾄ → 会計より25％引きお客様ご来店 携帯をかざす

ポイントが加算

○○様
いつもご来店
ありがとうございます！

お好きなトッピング
を１品お選びください

クーポン交換

■導入に向いてる業種・業態
来店ポイントは客単価が一定、単価が安い、レジでのＰＣ操作に余裕が無い（または
券売機を利用している）お店の導入に向いています。
・ラーメン店・立ち食いそば・ファーストフード
・飲食店のランチ（５００円～１０００円）
・ビジネスホテル（宿泊が一定料金）
・サウナ（宿泊が一定料金）
・宅配型サービス（出前など）
・クリーニング店

※携帯を持っていないお客様を対象にする場合、液晶
付きFelicaリーダがあればSuicaやpasmoでも対応可能
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ご利用方法（会計ポイント）

会計ポイント会計ポイント

お客様お会計

お会計金額を入力 携帯をタッチ

Café mobipoi

マイページ

ようこそワタナベさん

５００ptGETしました

● ﾎﾟｲﾝﾄ通帳

● 友達紹介

● ｸｰﾎﾟﾝ一覧

● 登録変更

ポイント付与

■導入に向いてる業種・業態
会計ポイントは客単価に上下があり、比較的レジでPCの操作（会計金額の入力）に
余裕がある業態の導入に向いています。
・居酒屋、焼き肉屋・レストラン・バー
・美容室・エステサロン・ネイルサロン
・アパレル関係（洋服・靴など）
・リゾートホテル・宴会施設
・カラオケボックス・健康ランド（Ｓｐａ）

利用ポイントを入力 携帯をタッチ

Café mobipoi

マイページ

ようこそワタナベさん
現在のﾎﾟｲﾝﾄは２０００pt

● ﾎﾟｲﾝﾄ通帳

● 友達紹介

● ｸｰﾎﾟﾝ一覧

● 登録変更

Café mobipoi

マイページ

ようこそワタナベさん

現在のﾎﾟｲﾝﾄは０pt

● ﾎﾟｲﾝﾄ通帳

● 友達紹介

● ｸｰﾎﾟﾝ一覧

● 登録変更

ポイント減算

ポイントを使う

ポイントを貯める
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Mobipoiの仕組みって？（会員登録したくなる）

Café mobipoi

決定キーでストップ！

Café mobipoi

895 pt

おめでとうございます！

会員登録へ

Café mobipoi

会員登録
▼名前

▼生年月日
年 日月

▼性別
男性 ▼

登録

Café mobipoi

マイページ

ようこそワタナベさん
現在ﾎﾟｲﾝﾄは９７１ptです

● ﾎﾟｲﾝﾄ通帳

●友達紹介

● ｸｰﾎﾟﾝ一覧

●登録変更

mobipoi(モビポイ)には、お客様が会員登録したくなる仕組みがあります。

携帯をタッチすると
スロットゲームが
動き出す。
※スロット以外の
ゲームも制作可能。

ケータイをタッチ

その場でポイントＧＥＴ！
初回は、会員登録したく
なるように高めのポイント
を付与できます。

初回来店時

「ぴっ」とタッチするとスロット
ゲームが始まりその場でポイン
トがＧＥＴできます！

ＧＥＴしたポイントをその日の
お会計から利用させるなど工
夫する事で会員登録率が高ま
ります！

携帯に空メールを送って必要
な項目を入力するだけの簡単
登録。

会員登録を行うとゲームで取
得したポイントがマイページで
いつでもどこでも確認できます。空メールを送り、お名

前、生年月日、性別を
登録するだけ！

マイページには、選べ
るクーポン一覧など
多彩なメニューが揃っ
ています。

その場でポイント

会員登録

ポイント確認
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ポイント付与、ポイント値引は簡単操作！

mobipoi(モビポイ)はパソコン１つあれば、お会計金額に応じた

ポイント付与やポイント値引きが可能なんです！

誰でも簡単に操作できる！！
会計金額を入力するだけでポイント付与！

お会計金額の５％をポイント還元！
交換レートは管理画面で自由設定！

Felicaチップが入った携帯やSuicaな
どをかざすだけで簡単にポイント付
与ができます！
携帯を持ってない方や携帯が苦手な
年配の方でもSuicaやpasmoがあれ
ば会員登録できます。
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お店オリジナルのポイントサービス

mobipoiはお店オリジナルのポイントサービスが
できるから販促が楽しくなる！リピーターが増える！

友達紹介
友達を紹介した際に、お友達にも紹介した
本人にもポイントが付与されます。

来店ポイント
来店時にタッチするだけで指定のポイントを
付与します。

会計ポイント
会計金額のｎ％をポイント付与します。

例：100円に付き5ポイント付与（5％還元）

タイムサービスポイント
毎週何曜日の何時から何時まで毎日何時から何時
までなどのタイムサービスポイントの設定

景品交換
マイページの景品交換所にてお好きな景品と交換
ができます。景品はお店で自由に設定できます。

メール開封率確認
送ったメールがどれくらい開封されたかの
確認ができます

有効期限設定
ポイントの有効期限設定が可能です。

会員登録ポイント
会員登録時にポイントを付与する事ができます。

ポイント利用
お客様保有ポイントを会計金額から
値引きします。例：１ポイント１円でポイント換算

ボーナスポイント
記念日ポイント、雨の日ポイント、毎月肉
（29日）の日など独自ポイント設定が可能！

こんなポイント管理ができます！
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mobipoiでは、会員データベースより指定した条件で会員を抽出し
写真やデコメを使った効果的なメール販促ができます。

○○○○様
○月○日は○○○○様達の
記念日ですね 心よりお祝い申し上げ
ます。

今月中にご予約を頂けましたら、ご来店
時に素敵なプレゼントと記念日特別ポイ
ントをプレゼント致します

尚ご予約については「記念日」予約とお伝
えくださいね
ちなみに○○○○様は現在ポイントが
９９９９ポイントご利用頂けます

それではご来店をお待ちしております。

ダイニングバーmobipoi
03-5714-1493

条件を指定
して抽出

メールを
作成し配信

メール管理機能メール管理機能

お客様に合わせたメール配信

名前や記念日、
現在ポイントが
差し込み可能！



11

Copyright(c) 2009 TenposJohokan. Inc. All Rights Reserved. 

突然の雨・・・今日はお客さんの入りが悪そうだなぁ・・・

給料日前・・・今週はお客さんは少ないかもしれないな・・・

来月クリスマス・・・なのに予約の電話がないなぁ・・・

ワイン好きの人だけを集めてワインイベントを開催しよう！

今日は新鮮な魚を仕入れたのに・・・どうやって知ってもらおう・・・

来月誕生日の人・・・おめでとうメールを出そう！

１０回以上来てる常連さんだけに特別割引クーポンを送ろう！

まだ１回しか来店が無い人にメールしよう！

他にもこんな時に効果的なメールでお客さんを集めたい！！

使い方はいろいろ！！

１０万円以上使ってくれているお客さんにメールしよう！

効果的なメール配信！
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導入費用

導入初期費用

９８，０００円

月額費用

１８，０００円

初期費用には
SmiileTotch１台
Pasori１台がついてきます。
※ SmiileTotch追加：33,000円/1台

備考

mobipoi(ﾓﾋﾞﾎﾟｲ)導入費用 （１店舗当たり、価格は税抜き）
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お問い合わせ


